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Mentor Villagbmez, jefe negociador Comercial del Ecuador, convoco esta mafiana a los
representantes de los sectores empresariales para dar a conocer sobre el inicio de
negociaciones comerciales entre Ecuador y Turquia.

Inform6 que el pais negociard un Acuerdo de Comercio para el Desarrollo con Turquia en
el marco de la Organizacion Mundial del Comercio (OMC) y que se circunscribira
Unicamente al campo del comercio de bienes, por lo que no contemplard servicios,
compras publicas, ni competencia.

Las disciplinas que estaran dentro del Acuerdo serdn origen, medidas sanitarias y
fitosanitarias, obstaculos técnicos al comercio, aduanas y facilitacion del comercio,
medidas de defensa comercial y solucién de controversias. Ademas, mencioné que por
tratarse de un Acuerdo de Comercio para el Desarrollo, se incorporaran dos capitulos
adicionales: Comercio y Desarrollo Sostenible, y Asistencia Técnica y Fortalecimiento de
Capacidades.

Villazgémez explico que el equipo negociador ecuatoriano ya esta conformado por
funcionarios experimentados y que la Primera Ronda de Negociaciones se cumplira del
13 al 17 de junio del 2011, en Ankara. Reconocié que el plazo para las consultas al
sector privado fue muy corto, pero mencion6 que la Cancilleria ha estado trabajando en el
proceso desde finales del 2010. Ademas, dijo que funcionard el sistema de ‘Cuarto
adjunto’ y que mantendra informados a los sectores productivos sobre los avances de las
rondas.

La intencion del gobierno es tener cuatro rondas de negociacién entre junio y noviembre
del 2011 y el jefe negociador indico que ya se produjo un intercambio de textos que seran
los que se discutan en la Primera Ronda. Ademas, en esa misma cita tienen previsto
definir un cronograma para las siguientes rondas y acordar las modalidades. Se prevé que
la Segunda Ronda sera en Quito y en ella se producird el intercambio de listas de interés.
El jefe negociador recorddé que Turquia tiene un Acuerdo de Unién Aduanera con la Union
Europea (UE) y que es un serio candidato a integrar ese bloque de naciones; aunque eso
podria concretarse dentro de los préximos 15 afios, pues aun debe cumplir una serie de
requisitos.

Explicé que por ese motivo es importante negociar un acuerdo con ese pais Yy que
ademas quienes negocian con la UE firman una clausula en la que se comprometen a
negociar también con Turquia lo mas pronto posible.

Ante las consultas de los asistentes, Mentor Villagémez indic6 que se negociara a ocho
digitos la desgravacion de todo el universo arancelario, con prioridad para determinados
productos. Aungue menciondé que una vez conocida la posicion turca en la | Ronda se
podran plantear exclusiones, contingentes o cuotas. Sin embargo, dijo que en principio la
estrategia no sera plantear exclusiones; sino buscar mecanismos compensatorios.
Manifestd que la intencién es mantener las debidas asimetrias, pero que se planteara a
Turquia la desgravacion inmediata; mientras que para Ecuador se propondran plazos de
10, 12 y 15 afios.



Ademas, menciond que a priori se han considerado puntos dificiles en el sector agricola,
metal mecanico y textil; pero que se tendra una idea mas clara del panorama después de
la | Ronda; por lo que Cancilleria convocara oportunamente a los sectores involucrados a
reuniones especificas.

El equipo negociador estd elaborando la lista ofensiva con base en las solicitudes
enviadas hasta ahora por algunos gremios (Fedexpor, camaras de industrias de Cuenca
y Guayaquil, Fedimetal, Camara de Agricultura de la | Zona) y por una lista ofensiva y
defensiva elaborada por Senplades.

El jefe negociador hizo conocer a los asistentes que la negociacion estard ligada al
banano, pues constituye el 78% de las exportaciones ecuatorianas a Turquia (al que se
venden 17 subpartidas basicamente de banano, café, cacao, botones).

Finalmente, Villagdbmez comenté que durante una visita de la delegacion turca al Ecuador,
en diciembre del 2010, se constituyd una entidad JETCO que busca un tipo de
relacionamiento bilateral que no necesariamente se consigue en un acuerdo de comercio;
basicamente para analizar de forma conjunta los temas de logistica, facilitacion de
negocios y otros.

Para mayor conocimiento adjuntamos el documento JETCO vy los listados elaborados por
Senplades, que fueron entregados a los asistentes por parte del Jefe Negociador.
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